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	　　　　　　　　　　　　　　2017年度 第23回知財コンサルティングセンター（PCIP）会員セミナー��【テーマ】　技術系コンサルタント成功ベーシックコース��【講　師】　株式会社産業革新研究所　代表取締役　　　　　　　　　　　　　　熊坂　治　氏�　　　　　　　　　　　　　　　		技術士（経営工学部門、総合技術監理部門）�　　　　　　　　　　　　　　　　	博士（工学）、技術経営修士（専門職）�　　　　　　　　　　　　　　　　	山梨学院大学客員教授（技術経営論）��【開催日時】　２０１７年９月２１日（木）　　�			講演会 １８：３０〜２０：００�			懇親会　２０：００〜２１：００��【場　所】　（公社）日本技術士会 C，D 会議室（葺手第２ビル５階）�　　　　　　　　　　　地下鉄日比谷線「神谷町」駅より徒歩 5 分�　　　　　　　　�【所感】�　優秀な技術者でも、独立して企業に指導しようとすると全く違う知識やスキルが必要になる。�本セミナーにおいて、ものづくりドットコム（製造業向けのコンサル/企業マッチングサイト）を5年間運営して�きた講師の熊坂治氏から業指導と業務獲得のノウハウをお話しいただいた。�独立自営を目指している方、最近独立した方、より多くの業務を獲得したい会員、一般参加者にとって�有益な内容であった。�１．  技術系専門家の特徴と課題エンジニアはなぜ集客が苦手なのか�２．  自分のセールスポイントを極める専門分野は狭いほど良い�３．  業務受託の方程式簡単な掛け算で受注を増やす�４．  専門家ブランドの構築アナログとデジタルの使い分け�５．  セミナーの有効な利用法と集客単に教えるだけでは仕事にならない�６．  コンサルティング報酬の決め方クライアントのために正当な金額を請求する�７．  ものづくりドットコムの活用法 
	PCIP会員１２名、技術士会会員３名、一般５名、計２０名の参加がありました。

